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44°Anniversario

[ saldi «tengono»

nonostante

Black Friday
ed e-commerce

Niente code fuori

dai negozi, ma nel primo
weekend si e registrato
un buon movimento

Commercio

Paola Gregorio

m ]J] fascino dei saldi resiste,
anche se non & pil1 esattamen-
tequello diun tempo. Compli-
ci il Black Friday e le promo-
zioni continue durante I'an-
no, non cisono piiile code fuo-
1i dai negozi, ma si approfitta
comunque degli sconti perac-
quistare quel capo che a prez-
Z0 pieno non ci si poteva per-
mettere. Il primo weekend di
saldie alle spalle e un parziale
bilancio si puo fare, tra le vie
dello shopping della citta e i

centri commerciali Elnos,
Franciacorta Village, Porte

Franche e Rondinelle. «C’é sta-
taparecchiagente nel fine set-
timanan, cidicono in un nego-
zio del centro che vende abbi-
gliamento per bambini. Nella
giornata dell’Epifania, che se-
condo tradizione «tutte le fe-
ste si porta via», il tempo non
¢ dei migliori - temperature
basse, nuvole e pioggia - perd
c’eé gente che passeggia, guar-
dale vetrine, entra nei negozi
in cerca di occasioni.

I clienti. Una coppia di Udine,
lei italiana, lui argentino, & a
Brescia per la prima volta e
per motivi che non hanno a
che vedere con le compere,
ma unisce l'utile al dilettevo-
le: «Brescia ¢ molto bella»,
commentano mentre entra-
no in un negozio di corso Za-
nardelli. Due ragazze hanno

fatto acquisti senza saldi nel
negoziodellalego. «Compria-
mo gia durante ’anno con le
promozioni e anche online»,
raccontano, confermando co-
me l'e-commerce faccia or-
mai decisamente concorren-
za ai punti vendita fisici.

11 budget medio & 200-300
euro. «<Sono venuta perisaldi,
pero alcune cose che ho scel-
to non erano scontate. Mi so-
no data un budget, anche sui
300 euro, ma con quella cifra
pensavo di poter acquistare
piu cose», spiega una signora
soddisfatta dunque a meta. In
un altro negozio una ragazza
cerca un capo spalla. «<In que-
sto primo weekend c’é stata
parecchia gente - riferisce la
responsabile -. I clientiabitua-
linon li abbiamo ancora visti,
molti sono in vacanza, ce ne
sono stati molti di passaggio:
entrano e cercano capi che
avevano gia visto, a volte mu-
niti anche di fotografia».

I commercianti. In un altro ne-
gozio di abbigliamento osser-
vano: «C’e stato un bel movi-
mento, superiore all’anno
scorso, mentre abbiamo regi-
strato un calo negli ultimi tre
mesi sugli acquisti normali,
perché probabilmente le per-
sone stavano aspettandoisal-
di. Noi abbiamo |'e-commer-
ce che un po’ ci aiuta. I clienti
possono vedere sul sito gliarti-
coli che proponiamo e hanno
modo di verificare che scon-
tiamo i capi dell’'ultima colle-
zione, non le rimanenze».
«Dicembre si & chiuso beni-

no - sintetizza Carlo Massolet-
ti, presidente di Confcommer-
cio Bresciaevicepresidente vi-
cario di Confcommercio Lom-
bardia -. I primi sei mesi del
2024 erano stati disastrosi,l’e-
state stabile e positivi gli ulti-
mi tre mesi, con una ripresa.
Ci auguriamo che a gennaio
continui il trend di dicembre.
Il primo weekend di saldie sta-
to pilt 0 meno in linea con lo
SCOISO anno, con un incre-
mento diinteresse». Massolet-
ti continua: «Certo non ci si
possono pit1 aspettare le code
degli anni Ottanta e Novanta,
le modalita di acquisto sono
cambiate. Ci sono il Black Fri-
day, le promozioni. Ma non
c’e stata una diminuzione ri-
spetto allo scorso anno e stia-
mo migliorando. Peravere pe-
10 un’idea dei fatturati biso-
gna aspettare ancora qualche
giorno». C’¢ poila concorren-
za dell’e-commerce, cuiricor-
rono i giovani ma non solo. «I
consumi non sono scesi ri-
spetto agli anni Ottanta e No-
vanta, anzi sono aumentati -
rispondeil presidente di Conf-
commercio - mal’e-commer-
ce ha sottratto una buona fet-
ta. B concorrenza sleale per-
ché questigrandi gruppi spes-
sonon pagano le tasseinItalia
efannoimagazzinialtrove. Al-
tra cosa & il negozio che deci-
de di affiancare anche
I'e-commerce. Madifficilmen-
te, nella maggior parte dei ca-
si, I'investimento necessario
viene ammortizzato. Dev’es-
sereun’attivita strutturata, tal-
volta funziona, talvolta no». //
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A caccia di occasioni. Primi giorni di saldi in centro a Brescia

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS3022 - S.14764 - SL_CAL



